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「
ら
あ
め
ん
花
月
嵐
」
を
主
力
ブ
ラ
ン
ド

に
、
北
は
青
森
県
か
ら
南
は
沖
縄
県
ま
で

店
舗
網
を
広
げ
る
グ
ロ
ー
ビ
ー
ト
・
ジ
ャ

パ
ン
㈱
。
１
９
９
２
年
の
創
業
か
ら
４
年

で
50
店
、
８
年
で
２
０
０
店
と
破
竹
の
勢

い
で
出
店
を
続
け
、
２
０
１
２
年
１
月
末

時
点
で
２
８
３
店
を
展
開
す
る
。
11
年
12

月
に
オ
ー
プ
ン
し
た
東
京
・
世
田
谷
の
桜

新
町
店
は
標
準
モ
デ
ル
に
近
い
16
坪
25
席

の
規
模
で
月
商
７
０
０
万
円
超
を
計
上
し
、

同
ブ
ラ
ン
ド
の
勢
い
を
示
し
て
い
る
。

　

ら
あ
め
ん
花
月
嵐
の
不
動
の
看
板
商
品

が
嵐
げ
ん
こ
つ
ら
あ
め
ん
６
２
０
円
だ
。

豚
ゲ
ン
コ
ツ
と
数
種
類
の
野
菜
を
長
時
間

煮
出
し
た
ス
ー
プ
を
ベ
ー
ス
と
し
、
醤
油
、

味
噌
、
塩
の
３
つ
の
味
を
揃
え
る
創
業
以

来
の
不
動
の
看
板
商
品
で
、
売
上
げ
の
約

50
％
を
占
め
る
ほ
ど
の
人
気
を
誇
る
。

　

こ
の
嵐
げ
ん
こ
つ
ら
あ
め
ん
を
軸
と
し

た
メ
ニ
ュ
ー
の
豊
富
さ
が
、
ら
あ
め
ん
花

月
嵐
の
特
色
の
ひ
と
つ
だ
。
グ
ラ
ン
ド
メ

ニ
ュ
ー
に
揃
え
る
ラ
ー
メ
ン
は
、
豚
骨
と

らあめん花月嵐
変化する時流と消費者のニーズに

応えるマルチコンセプト戦略で
幅広い客層を吸引するラーメン店

店�舗数：283店※（直営46店、FC222
店、海外15店）（2012年1月末）
立�地：駅前、ロードサイド、ショッピ
ングセンター内フードコート、商業
施設
標準営業時間：11時～翌0時
標準店舗規模：20坪25席
客単価：860円
モデル月商：約450万円
※全ブランドの合計数

グロービート・ジャパン㈱
東京都杉並区上荻1-14-5
☎03-5335-5825
設立：1994年
資本金：1000万円
売上高：60億8100万円（2010年9月期）
従業員数：社員129人、パート・アルバイ
ト602人

業態概要

企業データ

伸び
てる

フラ
ンチ
ャイ
ズ

モデ
ル研
究

ラーメン店

初
期
投
資
額

審査依頼料 20万円
保証金 100万円
加盟金 105万円
研修費 31.5万円
宣伝広告費 52.5万円
内装・看板工事費 1450万円
家具費 105万円
什器・備品費 115.5万円

合計　1979.5万円

標
準
月
間
収
支

店舗タイプ別売上高　450万円（100％）
材料費 157.5万円（35%）
人件費 81万円（18%）
店長経費 0.0万円（0.0%）
家　賃 31.5万円（7%）
水道光熱費 29.3万円（6.5%）
その他消耗品レンタルなど 20万円（4.4%）
ロイヤルティ 21.2万円（4.7%）
各種リース料 14.9万円（3.3%）
償却前オーナー利益 94.7万円（21％）

　　 投資回収期間 21ヵ月

標準的投資額・投資回収期間モデルケース
※数値はモデルケースとしての概算値であり、条件によって変動する

2011年12月にオープンした東京・世田谷の桜
新町店。昼のピーク時には界隈のオフィスワ
ーカーを中心に客足が絶えない繁盛店。
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魚
介
だ
し
の
Ｗ
ス
ー
プ
の
豚
そ
ば
銀
次
郎

６
８
０
円
や
数
種
類
の
味
噌
を
ブ
レ
ン
ド

し
た
黄
金
の
味
噌
ラ
ー
メ
ン
６
８
０
円
な

ど
全
17
種
類
。
サ
イ
ド
メ
ニ
ュ
ー
も
餃
子

（
５
個
）
３
０
０
円
や
鉄
板
イ
タ
め
し
５

０
０
円
な
ど
バ
リ
エ
ー
シ
ョ
ン
豊
か
な
商

品
が
充
実
す
る
。
幅
広
い
メ
ニ
ュ
ー
構
成

が
男
性
客
の
み
な
ら
ず
女
性
や
年
配
者
、

フ
ァ
ミ
リ
ー
と
い
っ
た
広
範
な
集
客
を
実

現
し
て
い
る
要
因
な
の
で
あ
る
。

　

ま
た
、
注
目
し
た
い
の
が
グ
ロ
ー
ビ
ー

ト
・
ジ
ャ
パ
ン
の
商
品
戦
略
の
根
底
に
あ

る
マ
ル
チ
コ
ン
セ
プ
ト
戦
略
だ
。
営
業
本

部
長
の
宮
下
卓
也
氏
は
こ
の
戦
略
を
「
時

代
の
流
れ
に
合
わ
せ
て
変
幻
自
在
に
自
ら

も
変
化
す
る
こ
と
」
と
説
明
す
る
。
つ
ま

り
、
変
化
す
る
時
流
と
消
費
者
の
ニ
ー
ズ

に
応
じ
て
機
敏
に
新
メ
ニ
ュ
ー
を
開
発
・

投
入
で
き
る
点
が
同
社
の
強
み
な
の
だ
。

　

期
間
限
定
ラ
ー
メ
ン
の
企
画
も
、
マ
ル

チ
コ
ン
セ
プ
ト
戦
略
に
基
づ
く
取
組
み
だ
。

ほ
ぼ
月
替
り
で
年
間
10
以
上
の
商
品
を
提

供
す
る
も
の
で
、
特
徴
的
な
の
が
人
気
ラ

ー
メ
ン
店
の
店
主
や
著
名
な
ラ
ー
メ
ン
評

論
家
、
シ
ェ
フ
と
の
コ
ラ
ボ
レ
ー
シ
ョ
ン

企
画
。
同
企
画
の
商
品
に
は
協
業
相
手
で

あ
る
人
気
店
の
味
を
そ
の
ま
ま
再
現
す
る

も
の
と
、
協
業
相
手
と
と
も
に
オ
リ
ジ
ナ

ル
商
品
を
開
発
す
る
も
の
が
あ
る
。

　

コ
ラ
ボ
レ
ー
シ
ョ
ン
企
画
の
商
品
は
話

題
性
の
高
さ
か
ら
メ
デ
ィ
ア
に
取
り
上
げ

ら
れ
る
こ
と
が
多
く
、
新
規
顧
客
の
獲
得

に
大
き
な
力
を
発
揮
す
る
と
い
う
。
と
く

に
人
気
店
の
味
を
再
現
し
た
商
品
は
、
そ

期間限定
商品

ラーメンデータバンク会長 大崎裕史氏監修
喜多方らあめん 大崎食堂 720円

期間限定
商品

高田馬場 二代目海老そばけいすけ 
竹田敬介氏 × らあめん花月嵐 コラボ
海老そば けいすけ 720円 福島県出身のラーメン評論家・大崎裕史氏監修の11年12月の

期間限定商品。売上げの一部を義援金として福島県に寄付。

東京・高田馬場の人気ラーメ
ン店「二代目海老そばけいす
け」の味を忠実に再現した10
年10月の期間限定商品。

ごはんをバターや卵などと熱 
々の鉄板で焼きあげ、そこに
特製ダレを混ぜ合わせて味わ
うオリジナルの新感覚焼飯。
※店舗により価格は異なる

鉄板イタめし
500円

嵐げんこつ
お子様らあめん
280円

嵐げんこつらあめんの
キッズ版。 1 セットに
つき 1 個のスタンプを
12個貯めて応募すると
おもちゃ券が抽選で当
たる企画などを実施。

嵐げんこつらあめん ６20円
創業時からの人気商品。良質の
豚ゲンコツと大量の野菜を長時

間煮出したスープが決め
手。醤油味が一番人気。
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の
人
気
店
が
出
店
し
て
い
な
い
地
方
の
フ

ラ
ン
チ
ャ
イ
ズ
（
Ｆ
Ｃ
）
店
で
絶
大
な
集

客
効
果
を
も
た
ら
し
て
い
る
。

独
自
の
開
業
プ
ラ
ン
が
好
評

　

グ
ロ
ー
ビ
ー
ト
・
ジ
ャ
パ
ン
の
Ｆ
Ｃ
の

仕
組
み
で
注
目
す
べ
き
な
の
が
、「
繁
盛

店
引
き
継
ぎ
開
業
プ
ラ
ン
」（
引
き
継
ぎ

プ
ラ
ン
）
だ
。
通
常
の
Ｆ
Ｃ
店
の
オ
ー
プ

ン
ま
で
の
流
れ
は
、
契
約
後
に
立
地
選
定

→
店
舗
設
計
・
施
工
→
引
渡
し
。
一
方
の

引
き
継
ぎ
プ
ラ
ン
は
、
売
上
げ
実
績
の
あ

る
直
営
の
繁
盛
店
を
Ｆ
Ｃ
オ
ー
ナ
ー
に
引

き
継
い
で
Ｆ
Ｃ
店
と
す
る
と
い
う
も
の
だ
。

 

「
こ
の
プ
ラ
ン
で
あ
れ
ば
、
Ｆ
Ｃ
オ
ー
ナ

ー
さ
ま
に
立
地
選
定
な
ど
の
新
規
出
店
に

伴
な
う
リ
ス
ク
を
少
な
か
ら
ず
回
避
し
て

い
た
だ
く
こ
と
が
で
き
ま
す
」（
宮
下
氏
）

　

既
存
の
繁
盛
店
を
引
き
継
ぐ
た
め
、
初

期
投
資
額
を
抑
制
で
き
る
う
え
に
売
上
げ

や
収
益
構
造
を
見
通
す
こ
と
が
で
き
、
外

食
業
未
経
験
者
で
も
取
り
組
み
や
す
い
。

約
１
０
０
店
の
実
績
が
あ
る
と
い
う
。

　

Ｆ
Ｃ
オ
ー
ナ
ー
の
バ
ッ
ク
ア
ッ
プ
体
制

も
整
っ
て
い
る
。
オ
ー
プ
ン
前
の
研
修
は

座
学
か
ら
実
地
研
修
ま
で
最
短
で
５
週
間

で
修
了
。
オ
ー
プ
ン
後
は
月
１
回
の
ス
ー

パ
ー
バ
イ
ザ
ー
の
臨
店
指
導
で
レ
ベ
ル
維

持
・
向
上
を
図
っ
て
い
る
。

　

同
社
で
は
今
後
、
首
都
圏
を
メ
イ
ン
に

大
阪
や
名
古
屋
、
そ
し
て
未
出
店
エ
リ
ア

へ
も
積
極
的
な
出
店
を
計
画
。「
20
年
ま

で
に
５
０
０
店
体
制
と
し
た
い
」（
宮
下

氏
）
と
さ
ら
な
る
多
店
化
を
掲
げ
る
。

グロービート・ジャパン㈱
営業本部長
宮下卓也氏

マ
ル
チ
コ
ン
セ
プ
ト
戦
略
を
武
器
に

流
行
の
移
り
変
わ
り
が
著
し
い

ラ
ー
メ
ン
業
界
で
店
舗
網
を
拡
大

　流行の変化が激しいラーメン業界の中
で勝ち残っていくために当社が掲げてい
るのがマルチコンセプト戦略です。進化
する時代の流れに合わせて変幻自在に自
らも変化するという戦略です。
　新商品戦略はこのマルチコンセプト戦
略に基づいて取り組んでおり、中でも注
目いただいているのが期間限定ラーメン
の企画でしょう。人気ラーメン店の店主
や著名なシェフとコラボレーションし、
人気店の味を再現したりオリジナル商品
を開発しています。昨今、話題のラーメ
ン店は東京に多く、人気店の味を再現し
た商品はとくに地方在住のお客さまに大
変好評をいただいています。
　こうして世にあるラーメンを日本中に
紹介させていただくという取組みは、全
国展開するラーメンチェーン企業の使命
だと考えています。同時に、このような
企画を通じて常に新しくおもしろいこと
に取り組み続けることが、当社の強みで
あり個性だと自負しています。この強み
と個性で他店との差別化を図り、2020
年までの500店体制の実現に向けて、国
内はもとより海外においても出店をさら
に加速させていきたいと考えています。

らあめん花月嵐ならではのシステム
直営の繁盛店を引き継いで独立できる
“繁盛店引き継ぎ開業プラン”
5年間で100店以上の実績

ここもポ
イント

希望エリアは◦×エリア。
好物件はあるだろうか

独立するにあたって
あまりリスクを
負いたくない

どのぐらいの期間で
開業投資額を

回収できるのか不安

収支構造がいまいち
よくわからない

オープン 20××年×月
エリア ◦×エリア

立 地 人通りが絶えない
駅前

主な客層 会社員、学生、
ファミリー

売上げ
××年のオープン
以来の平均月商
○○○万円

ここが
メリット

・安定した売上げ実績がある
・オープン日の調整ができる
・スタッフの引き継ぎが可能

グロービート・ジャパンの営業マンが
繁盛店引き継ぎ開業プランで独立
らあめん花月嵐 行徳店
2011年11月にFCオーナー
として独立を果たした小林
氏はグロービート・ジャパ
ンの元営業マン。「ラーメ
ン業界の中でらあめん花月
嵐のブランド力は強い」と
独立を決意。複数店を手が
けることを計画中だという。

既存の繁盛店を引き継ぐ形でFC店として独立できるの
が繁盛店引き継ぎ開業プラン。立地選定で失敗するリス
クを回避できるのをはじめ、売上げ実績があるため独立
前から売上げや収益構造、客層などを予測できる他、オ
ープン日が調整できるという大きなメリットがある。

ＦＣ加盟
希望者

直営店で有数の繁盛店
らあめん花月嵐 ◆●店

◦×エリア内での ＦＣ加盟希望者 が
同エリアで確たる営業実績を有する
 直営店で有数の繁盛店のオーナー に

文・藤平吉郎　撮影・渡辺伸雄

オーナー 小林賢史氏千葉県市川市行徳駅前3-7-15




